Analyse des contrats de fourniture
d’énergie et leur renégociation
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e
Agenda

e Rappels : les composants du prix de I'électricité

e Facteurs influencant le prix de I'énergie
e Situation en cours (Profil, consommation,...)
e Définir ses besoins
e Timing et processus
e Procédure strategique

e Gestion dynamique des risques
e Les différents scénarios

e Analyse et suivi des risques

e En résume...
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Les composants du prix de
'électricité
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Les composantes du prix électricité

Période 2012-12 Période 2013-12
Classe E5: 1.6 - 6 GWh Classe E5: 1.6 - 6 GWh
111.96 €/MWh 121.42 €/MWh

Figure 32 : Parts des différentes composantes du prix moyen du MWh d'électricité
(classe de consommation E5: 1.6 - 6 GWh, prix all-in HTVA)

ICEDD: ANALYSE DES PRIX DE L'ELECTRICITE ET DU GAZ NATUREL EN WALLONIE — CLIENTS PROFESSIONNELS
Pour le compte de la CWaPE — 8 novembre 2013
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Les composantes du prix du Gaz

Période 2012-12 Période 2013-12
Classe G3: 500 - 5000 MWh Classe G3: 500 - 5000 MWh
42.98 €/MWh 40.73 €/MWh

¥ Distribution i Distribution

6.30 € 6.22 €

15% 15%

\ B Taxes | B Taxes
153 € 147 €

3% 4%
B Autres W Autres
-0.00 € 0.00€

0% 0%

Figure 56 : Parts des différentes composantes du prix moyen du MWh de gaz naturel
(classe de consommation G3: 500 — 5 000 MWh, prix all-in HTVA)|
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e
Partie négociable : La commodité + Les CV

e Prix unitaire * quota

Sans accord de branche:

2014 (2de sem)|  23,10% 23,10% 23,10% 23 10%

Avec accord de branche:

2014 (2de sem)|  17,33% 11,55% 3,47% 2,31%

e Prix unitaire: de 62.5 a 68

e Exemple:
e Site ADB, consomme moins de 5 GWh chaque trimestre:
®17.33 % * 65 =11.2645 EUR/MWh
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Facteurs influencant le prix de
I'énergie
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L’'impact de votre profil sur le prix de I'énergie
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Benuttiging (hr/jaar)
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Timing : Choisir le bon moment !

Endex jaarforwards baseload, 2013-2017
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T
Processus d’approche

Stratégie d’achats

2’

Appel d'offres et
traitement des données

&

Gestion et suivi ‘
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Organisation

Choix strategigue

Orientation du budget

Orientation du marché
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ACHATS: Qd acheter & a quel prix?

Endex jaarforwards baseload, 2013-2017
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Dynamic Risk Management — Scenarios

Sceraiio 1; Rising Mavket Scenario 2: Falling Market

: —

Scenario 3: Rising and Falling Market Scenario 4: Falling and Rising Market
@ Click @ Declick — Prix marché —==Prix client —Limite risques
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Dynamic Risk Management

Utiliser la VOLATILITE des marchés
Caractérisé par la possibilité de declicker
PROTECTION du budget par la courbe de limite du risque
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Profiter des avantages de la chute des prix : Optimalisation du prix
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TS
En résumé
e Bien connaitre ses besoins
e Anticiper (cas de la reconduction tacite n’est pas rare)

e Définir une stratégie d'achat

e Respecter le timing prevu

e Prendre le temps de comparer les différentes offres

e Signer votre contrat et bien lire les conditions générales

e Suivre la facturation et les marchés

e Anticiper la fin de contrat — Prévoir le prochain appel d’offres
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