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Agenda

●Rappels : les composants du prix de l’électricité

● Facteurs influençant le prix de l’énergie
●Situation en cours (Profil, consommation,…)
●Définir ses besoins
●Timing  et processus
●Procédure stratégique

● Gestion dynamique des risques
● Les différents scénarios
●Analyse et suivi des risques

●En résumé…



Les composants du prix de 
l’électricité
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Les composantes du prix électricité

●Le coût de l’énergie
●Le coût de transport
●Le coût de distribution
●Les taxes et surcharges
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ICEDD:  ANALYSE DES PRIX DE L’ELECTRICITE ET DU GAZ NATUREL EN WALLONIE – CLIENTS PROFESSIONNELS 

Pour le compte de la CWaPE – 8 novembre 2013
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Les composantes du prix du Gaz
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Partie négociable : La commodité + Les CV

●Prix unitaire * quota

●Prix unitaire: de 62.5 à 68 

●Exemple:
●Site ADB, consomme moins de 5 GWh chaque trimestre:
● 17.33 % * 65 = 11.2645 EUR/MWh



Facteurs influençant le prix de 
l’énergie
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L’impact de votre profil sur le prix de l’énergie
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Timing : Choisir le bon moment !
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Appel d’offres et 
traitement des données

Risk View

Business 
Planning

Stratégie d’achats

Gestion et suivi

Cet ensemble forme la base pour générer les avantages du marché

Processus d’approche
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Choix stratégique 

Orientation du budget Orientation du marché

Optimisation de base
Prix fixe

Optimisation de base
Spot market

Base
Contrat clicks

Protection du budget Achats opportunistes

Gestion des risques  dynamiques 
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Optimisation de base
Cible différente

Contrat de fourniture complet
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Prix fixe

Flottant - Day ahead

Contrat clicks

Contrat fix and unfix

ACHATS: Qd acheter & à quel prix?
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Dynamic Risk Management – Scenarios

Currently M&C provide spot service on a country by country basis with the main support being 
provided to tender the hotels requirements and auditing bill to ensure suppliers have invoice correctly 
historically 

Click Declick Prix marché Prix client Limite risques
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● Utiliser la VOLATILITE des marchés
● Caractérisé par la possibilité de declicker
● PROTECTION du budget par la courbe de limite du risque
● Profiter des avantages de la chute des prix : Optimalisation du prix

€

Base

Click
Declick

Limite 
Risque

Prix

Prix marché

Dynamic Risk Management 

Protection

Participation
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En résumé

●Bien connaitre ses besoins

●Anticiper (cas de la reconduction tacite n’est pas rare)

●Définir une stratégie d’achat 

●Respecter le timing prévu

●Prendre le temps de comparer les différentes offres 

●Signer votre contrat et bien lire les conditions générales

●Suivre la facturation et les marchés

●Anticiper la fin de contrat – Prévoir le prochain appel d’offres

●…



Schneider Electric 16

Schneider Electric – Global Services - Energy and Sust ainability Services 
Valérie Remy – Client Manager

ZI Plenesses – Rte Z Gramme 33
4821 DISON
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